
説明します。
日程 3月15日（金）

13：00～15：00（セミナー）

日田玖珠地域産業振興センター
2F商談会議室

講師

全国最大手の百貨店に対して、物産展の企画や、商品提案を多く手掛ける。売り手

と買い手、両方の経験と視点から、より良いアドバイスができる様、頑張ります。

木許 大
（大分県よろず支援拠点コーディネーター）

（個別相談：1時間）

10：00-11：00/11：00-12:00/15:30-16:30

TEL 0973-28-5520 FAX 0973-28-5523
Web  https://bizsapohita.jimdo.com/セミナー申込み

Web、電話、FAXのいずれかにて住所、氏名、事業所名、連絡先をご記入のうえお申込みください。事業所へ
直接お持ちになっても結構です。ご記入いただいた内容はセミナー開催関連以外では使用いたしません。

BIZサポひた（日田市ビジネスサポートセンター）
〒877-0016 日田市三本松2丁目3番1号 日田玖珠地域産業振興センター１F 火～土（祝日除く）9：00-17：00

※「特定創業支援等事業」による支援の4つの知識のうち「販路開拓」に該当するセミナーです。

住所〒
名前 連絡先
事業所名 業種

参加費
無料

（先着15名）

時間

場所

3月セミナー＆個別相談

営業開拓の基本を学ぶ

※左のQRコードから
申込ページに移動できます

売上減少対策、販路対策としての営業・販路開拓について説明します。

※個別相談はセミナーの内容関係なく
ご相談いただけます。

1社あたり、1時間となっております。

商談会などに通じた
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